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Im vergangenen Jahr wurden rund 30 000

fti

Autos direkt in die Schweiz importiert.
Ein Rekordwert! Viele Kéufer profitieren
so enorm vom schwachen Dollar und Euro.

Von Lorenz Keller

ie aktuellen Wechselkur-
D se geben Auto-Direktim-
porteuren Vorschub. Die-
seHéndler kaufen Neuwagendi-
rektim Ausland, arbeitenalsoin
der Schweiz nicht mit offiziellen
Markenvertretern zusammen —
und bieten Autos deutlich giinsti-
geran. «Wir setzten im abgelaufe-
nen Jahr 50 Prozent mehr ab»,
sagt Marco Belfanti, Prasident
vom Verband freier Autohandel

Schweiz. Inzwischen besetzen
die Direktimporteure einen
Marktanteil von rund 7 bis 10
Prozent. Will heissen: 2010 wur
den rund 30000 Fahrzeuge in die
Schweiz gehol.
Direktimportierte Autos waren
schon immer giinstiger. Da die of
fiziellen Schweizer Autoimparteu-
re bisher kaum auf die brockeln-
den Kurse reagierten, steht die
Preisschere so weit offen wie nie
zuvor. «Fahrzeuge, die bei unse
ren Garagisten stehen, sind rund

gzo bis 30 Prozent giinstiger»,

weiss Belfanti. Ein Ford Flestal.4
16V Trend gibts etwa fir 15900
statt filr 23080 Franken.

‘Wie reagieren reguliire Impor-
teure auf den Trend? Viele setzen
auf Rabattaktionen und zeigen
sich bei eigenen Fahrzeugen ku-
lant. Max Notzli, Prasident der Im
porteurvereinigung Auto Schweiz:
«Wer nach zusatzlichen Kaufan.
reizen fragt, stellt fest, dass der
Verkaufs- nicht dem effektiven
Listenpreis entsprechen muss.»
Dass also Spielraum fiir Rabatte
gegeben ist

Die Voraussetzungen fir Di-
rektimporte sind derart attrak-
tiv, dass sich selbst Grossanbie-
ter Gedanken machen, ins Im-
portgeschéft einzusteigen, Erwa




Otto’s Cars. CEO Markus Ammann
bestatigt: «Wir haben uns das
ernsthaft iberlegt.» Allerdings
ware dann langerfristig eine Zu-
sammenarbeit mit den reguliren
Importeuren nicht mehr méglich.
Ammann: «Und da wir ohne eige-
nes Garagennetz keine Garantie-
arbeiten {ibernehmen kénnen,

bleiben wir beim jetzigen Modell
mit den Saisonwagen.»
Ubrigens:

Dienstag, 11. Januar 2011

Tipps und Tricks fiir
den Direktimport

» Wer selber ein Auto im Aus-
land kaufen und dieses importie-
renwil, sollte sich vorher genau
informieren. Der TCS hat auf
seiner Webseite eine umfassen-
de Anleitung zusammengestellt:
www.tcs.ch, Bereich «Auto-
Moto/Fahrzeugmarkty.

» Wahlen Sie einen seridsen
Anbieter, der Sle beraten kann.

| Adressen finden Sie etwa auf der

Webseite des verantwortlichen
Verbandes: www.fasch.
» Wer direkt importierte Autos
ab Platz kauft, kann punkto Preis
ammeisten profitieren - hat
aber eine eingeschrankte Aus-

hi.

wahl.

» Achtung: Direktimporte wer-
den meist mit anderer Garan-
tiedaver und Ausstattung abge-
geben als Angebote von offiziel-
len Markenvertreter. Erkundi-
gen Sie sich vor dem Kauf - und
halten Sie Vereinbarungen
minutios im Vertrag fest.

werden. Und weil verschiedene
Anbieter in den néichsten Wochen
it fiir die

ifanti rechnet auch fiir 201
miteiner:

Kunden aufschalten.»

Direktimporte. «Weil sich woh!
einige unserer Mitglieder fiir bes-
sere Beratung und Service auf be-
stimmte Marken spezialisieren

Sokann ich sein Wunsch-
auto bequem am Bildschirm zu-
sammenstellen — und direkt aus
dem Euro-Raum oder den USA lie-
fern lassen.
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